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СКАН: РЕЗЮМЕ
ОНЛАЙН + РАБОТЫ

AED 1.3M
Годовая выручка D2C, которую
я построил, +110% г/г

0 → 70K
AED в месяц с нуля за 8 недель

10+
Запущенных каналов продаж:
Amazon, Noon, Carrefour,
Shopify

20
Человек в самой большой
команде, 7 в подчинении

П Р О Ф Е С С И О Н А Л Ь Н О Е  Р Е З Ю М Е

Руководитель в e-commerce с опытом более 6 лет в ОАЭ, Саудовской Аравии, Пакистане и Великобритании. Вырастил
D2C-канал с 30K до 110K AED в месяц (1,3 млн AED в год) и вывел три бренда с нуля до 50–70K AED в месяц за 90 дней,
руководя командами до 20 человек. Совмещаю работу с маркетплейсами (Amazon, Noon, Carrefour) с прямыми закупками
в Китае — та же модель «импорт и запуск», на которой растут продавцы Uzum, Wildberries и Яндекс Маркета. AI-first: ИИ-
фото товаров, видеореклама и автоматизация карточек, контента и отчётов — часть моей ежедневной работы. Активно
изучаю русский язык.

О П Ы Т  РА Б О Т Ы

Основатель
Baraqah LLC · Ташкент, Узбекистан

Авг 2026 – н.в.

Студия сайтов, e-commerce и ИИ-контента для бизнеса в Узбекистане.

Независимый консультант по e-commerce
Самозанятость · Пакистан / Великобритания

Мар 2025 – Июл 2026

Клиенты: Mariam Malik London, The Vape Guys, Habib Foods. Собственный бренд: Aurra Essence.

Менеджер по e-commerce 30K → 110K AED / мес
Rose Advertising · Дубай, ОАЭ

Янв 2024 – Янв 2025

Создаю многоязычные сайты (UZ/RU/EN), интернет-магазины с Click и Payme и карточки для Uzum, Wildberries и Яндекс
Маркета.
Срежиссировал и произвёл 20 ИИ-видеореклам и библиотеку фото товаров: косметика, еда, недвижимость, техника,
мода, авто — от сценария до монтажа.
Спроектировал и запустил сайт студии: 3D-анимация при прокрутке, SEO, калькулятор цены и заявки в
Telegram/WhatsApp (baraqahllc.uz).

Вывел Mariam Malik London с нуля в онлайне до 700K PKR выручки в месяц за два месяца после запуска.
Создал и запустил thevapeguys.pk и habibfoods.pk: структура сайта, сегментация товаров, on-page SEO и оформление
заказа.
Основал Aurra Essence — D2C-бренд косметики: закупки в Китае, упаковка, цены, сайт и платная реклама своими
силами.
Находил потери на оформлении заказа через воронки GA4 и автоматизировал карточки и переписку с клиентами с
помощью ChatGPT и Claude.

С нуля построил B2C-канал онлайн-продаж и вырастил выручку с 30K до 110K AED в месяц: +70% за первый квартал,
+110% г/г, 1,3 млн AED в год.
Вышел на Amazon и Noon в ОАЭ и Саудовской Аравии, открыв трансграничную логистику и второй рынок.
Управлял бюджетом до 25K AED в месяц в Google Ads, Amazon Sponsored Ads и соцсетях, оптимизируя ставки и
креативы под ROAS.
Сократил операционные и маркетинговые расходы на 20%, перестроив бюджет и автоматизировав ручную обработку
заказов.
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Менеджер по развитию e-commerce 0 → 70K AED / мес за 2 месяца
Happy Pet Gulf Trading LLC · Дубай, ОАЭ

Фев 2023 – Янв 2024

Специалист по e-commerce 0 → 50K AED / мес за 3 месяца
Khaleej Pack · Дубай, ОАЭ

Мар 2021 – Янв 2023

Виртуальный ассистент по e-commerce
Enablers · Лахор, Пакистан

Янв 2020 – Фев 2021

Менеджер по развитию бизнеса
Subhan Traders · Гуджранвала, Пакистан

Янв 2018 – Дек 2019

Н А В Ы К И

E-commerce и рост
Запуск и рост на маркетплейсах, оптимизация карточек, CRO,
цены, PPC и ROAS, P&L

Маркетплейсы Узбекистана
Uzum, Wildberries, Яндекс Маркет: SEO-названия, инфографика
на русском и узбекском, характеристики

Digital-маркетинг
Google Ads (поиск, Shopping), Meta Ads, Amazon Sponsored Ads,
SMM, контент-план

Аналитика
Настройка GA4 и GTM, конверсии, анализ воронок, фиды
Merchant Center, KPI-отчёты

ИИ и автоматизация
ИИ-фото товаров и видеореклама, ИИ-карточки и тексты,
автоматизация процессов, промпт-инжиниринг

Сайты и магазины
Shopify, WooCommerce, WordPress, многоязычное SEO, UX,
оплата Click и Payme

Закупки и операции
Закупки в Китае (Alibaba, 1688), переговоры, себестоимость,
прогноз запасов

Лидерство
Команды до 20 человек, найм, выход на зарубежные рынки,
отчётность собственникам

П Л АТ Ф О Р М Ы

Amazon Seller Central Noon Carrefour Uzum Wildberries Yandex Market Shopify WooCommerce

WordPress Google Ads Meta Ads GA4 Google Tag Manager Helium 10 Jungle Scout Zoho Inventory

Zoho Books ChatGPT Claude Higgsfield Excel

Я з ы к и

Английский — Свободно

Урду — Родной

Русский — Базовый, изучаю

Китайский — Начальный

О б р а з о в а н и е

Среднее профессиональное,
информатика (ICS)
Гуджранвала, Пакистан · 2016–2018 · курс
пройден

Аттестат о среднем образовании
Гуджранвала, Пакистан · 2016

С е р т и ф и к а т ы

Amazon Sponsored Ads — Amazon (2022)

Google Ads: Search and Display — Google
(2022)

Amazon VA Masterclass — Enablers (2019)

Д О П О Л Н И Т Е Л Ь Н О

Гражданство: Пакистан · Разрешение на работу: Узбекистан · Водительские права: ОАЭ и Пакистан · Готов приступить:
Сразу

П Р И М Е Р Ы  РА Б О Т

Портфолио и ИИ-реклама: baraqahllc.uz · Карточки маркетплейсов: baraqahllc.uz/#market · Демо интернет-магазина:
baraqah-femi.pages.dev · Aurra Essence: aurraessence.com

Запустил онлайн-направление с нуля до 70K AED в месяц за два месяца, затем удвоил продажи за десять месяцев.
Открыл и масштабировал шесть каналов продаж: Amazon, Noon, Carrefour, Shopify, Dubai Store и Petsetgo.
Руководил внедрением Zoho Inventory: автоматизация заказов и синхронизация остатков во всех каналах.
Руководил четырьмя подчинёнными в коммерческой команде из 17 человек (маркетинг, склад, логистика).

Вырастил новый онлайн-канал с нуля до 50K AED в месяц за три месяца после запуска.
Отбирал товары по анализу рынка и конкурентов, разрабатывал упаковку и карточки для Amazon, Noon и Carrefour.
Отвечал за ежедневные операции, планирование запасов и кампании Google Ads и Meta на всех площадках.

Сопровождал продавцов Amazon от поиска товара до масштабирования: закупки в Китае, SEO-карточки, PPC с
контролем ACoS, отгрузки FBA и здоровье аккаунта.

Руководил производством пластиковых изделий (20 человек, 7 в подчинении) и снизил затраты на 30%, перестроив
закупки и производство.
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